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“La diferencia entre un dato de contacto y una oportunidad calificada” 
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Dato o Contacto 

Prospecto 

Oportunidad 

Calificación 

Cierre 

QUALIFIED LEAD 
CRM 

. 

La mayoría de las estrategias de Marketing 

Online de las empresas, centran sus campañas 

en la boca de ingreso del embudo de conversión 

comercial, intentando aumentar el flujo de tráfico 

en el sitio web, y la empresa paga por esto!  

Sin embargo, este tráfico en el sitio web no 

necesariamente se traduce en conversiones 

(contactos efectivos) y mucho menos en 

ventas concretas! 

7%  

¡IMPORTANTE! 

QUALIFIED LEAD CRM 
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Link a landing Page 
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Formulario de Contacto 
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(Se taparon estos datos por 

confidencialidad) 



UALIFIED LEAD CRM 
Prospectos convertidos y calificados Q 



UALIFIED LEAD CRM 
Prospectos convertidos y calificados Q 

Dato o Contacto 

Prospecto 

Oportunidad 

Calificación 

Cierre 7%  
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Uruguay 688 Piso 3º Ofic. 13  

Buenos Aires, Argentina 

info@tkhg.com.ar 

www.tkhg.com.ar 

Mg. Leandro Galicia  

Director Comercial 

leandro@tkhg.com.ar 

Tel: 155.9768040 

Tel: +5411 5355-0558 

Para mayor información y/o solicitar una Demo sin cargo,  

¡contáctenos! 

http://www.linkedin.com/company/the-know-how-group
https://twitter.com/TKHGroup
http://www.youtube.com/user/TheKnowHowGroup
https://www.facebook.com/pages/-tkhg-the-know-how-group/128773317267045?fref=ts

